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ZLECENIE KONSULTINGOWE W PRZEDMIOCIE POSZUKIWAN LOKALU GASTRONOMICZNEGO
zawarte W dniu ......ccceeeveeeeineeenne. Witiiiteeesireeenireeesreeeenneeens pomiedzy:

...................................................................................................... legitymujacym sie dowodem

0S0bistym seria Nr.....c.cceevveeceeneeneeneeeee, , ZaMIeSZKAtYM W o.eiiiiiiiieieenceeeee e e

Przy Ul weeeeeieeieeeeeeeeee e, telefon; __ - - prowadzacym dziatalnos$¢ gospodarcza pod firma:
rreeereenns Z Siedzibg W pod adresem: - , ulica:

€-Mailiccieireie e @ NIP , zZwanym w tresci umowy ,Ustugobiorcg”

2. Maciej Rogowski Berio z siedzibg w Warszawie pod adresem: 00-393 Warszawa, ulica Ignacego Potockiego 4 m. 47, NIP
5861977012, REGON 366735494, zwanym w tresci umowy ,Ustugodawca” nastepujacej tresci:

§1
Przedmiot umowy

1. Ustugobiorca na mocy niniejszej umowy/zlecenia poszukuje Partnera Biznesowego, ktory ztozyt oferte odstgpienia
obiektu/hotelu/lokalu gastronomicznego, biznesu gastronomicznego, marki lub franczyzy za posrednictwem firmy Berio.

2. Po podpisaniu niniejszego zlecenia — Ustugobiorca ma prawo dostepu do wszystkich informacji uzupetniajacych (w tym
poufnych) dotyczacych wybranych przez Ustugobiorce ofert z bazy lokalowej Berio Lokale (www.berio.us). Dodatkowe
informacje mozna uzyska¢ drogg mailowa lub bezposrednio podczas umdéwionego spotkania z przedstawicielem Berio
Consulting.

3. Ustugobiorca zleca Ustugodawcy wykonanie niezbednych dziatan konsultingowych opartych na rozpoznaniu lokalnego
rynku gastronomicznego i znalezieniu dla niego odpowiedniego Partnera Biznesowego gotowego do negocjacji z
Ustugobiorca w celu przejecia lokalu / biznesu gastronomicznego. Zasady wspotpracy pomiedzy Ustugobiorcg a wskazanym
przez Ustugodawce Partnerem Biznesowym ustalone zostang odrebnga umowa pomiedzy nimi i oparte na niezaleznych
negocjacjach bez dalszego udziatu Ustugodawcy.

4. Ustugobiorca poszukuje lokalu/obiektu gastronomicznego/hotelowego za posrednictwem Berio Consulting zgodnego z
wskazanymi przez niego wytycznymi w Zatgczniku NR 1.

§2
Zakres dziatan Stron

5. Niniejsze zlecenie dotyczy wyfacznie znalezienia Partnera Biznesowego za posrednictwem Berio Consulting
posiadajgcego prawa do lokalu wg wytycznych uwzglednionych w Zatgczniku NR 1. Wszelkie dodatkowe ustugi oferowane
przez Berio C. takie jak: wyceny lokali, szkolenia, pomocy zewnetrznej w zakresie obstugi prawnej lub notarialnej, obstugi
podwykonawcdw i wspdtpracujacych specjalistdw, wykonanie dokumentéw, uméw cywilno-prawnych etc okreslaja osobne



cenniki i realizowane sa na mocy odrebnych uméw. Niniejsze zlecenie nie obejmuje obstugi prawnej. Ustugi prawne Berio
Consulting dostepne sg w odrebnej ofercie (www.berio.com.pl lub www.berio.us )

6. Gtdwnym zakresem dziatan ze strony Ustugodawcy jest udostepnienie kontaktu i skojarzenie z Ustugobiorca
odpowiedniego podmiotu gospodarczego — zwanego w niniejszym zleceniu: Partnerem Biznesowym, ktory spetnia warunki
oczekiwanej wspdtpracy miedzy stronami. Zakres wspétpracy — czyli przejecie lokalu/obiektu gastronomicznego,
dofinansowanie inwestycji, rozszerzenie dotychczasowych dziatalnosci czy bezposrednie wejscie w spdtke po skojarzeniu
obu stron bedzie ustalony osobnymi porozumieniami i umowami po skojarzeniu obu stron ze sobg przez Berio C.

7. Zasady wspotpracy pomiedzy Ustugobiorcy a wskazanym przez Ustugodawce Partnerem Biznesowym, w tym wykaz i
wycena urzadzen, wystroju lokalu bedgcego w dyspozycji Partnera Biznesowego, ustalone zostang odrebng umowg zawartg
pomiedzy nimi wyniktg w toku niezaleznych Berio Consulting negocjacji miedzy nimi odbywajgcych sie bez udziatu
Ustugodawcy.

8. Obie skojarzone przez Berio C. strony podczas swojej wspotpracy i negocjacji same ustalajg najbardziej istotne dla nich
elementy wspotpracy, uzupetniajg poza ogdélnymi informacjami zawartymi w ofercie Berio Consulting dodatkowe dane
dotyczace biznesu, weryfikujg wiarygodnos¢ udostepnionych dokumentdéw i same podejmujg zwigzane z tym ryzyko.

§3
Zasady komunikacji pomiedzy Ustugobiorca i Ustugodawca

9. Zgtoszenie drogg mailowg lub telefoniczng (SMS) finalnego wyboru lokalu przez Ustugobiorce bedzie stanowito
akceptacje lokalu i oferujacego go Partnera Biznesowego wraz z jego warunkami ofertowymi. Finalny wybor lokalu
przedstawionego przez Ustugodawce bedzie jednoznaczny z zakonczeniem dalszych poszukiwan dla Ustugobiorcy kolejnych
ofert biznesowych.

10. Obowigzki Ustugodawcy wynikajgce z niniejszej umowy kornczg sie w chwili poinformowania przez Ustugobiorce
przedstawiciela Berio Consulting o kontynuowaniu niezaleznych negocjacji ze wskazanym przez niego Partnerem
Biznesowym. Partnerzy Biznesowi maja prawo zaprosic¢ przedstawiciela Berio C. (Ustugodawce) do finalnych negocjaciji
miedzy nimi celem ich moderowania, ale nie majg takiego obowigzku. Ustugodawca moze by¢ obecny podczas spotkan, ale
nie bierze udziatu w bezposrednich negocjacjach, nie moze by¢ w nich zadng ze stron, nie ma na nie wptywu i moze je
wytacznie moderowaé. Obecno$¢ Ustugodawcy podczas negocjacji moze nastapi¢ po wyraznie wyrazonej prosbie o w/w
obecnos¢ dowolnej ze stron

11. Wyboér wskazanej oferty jest jednoznaczny z rozpoczeciem negocjacji dotyczacych warunkow przejecia lokalu / obiektu
lub innej, dalszej wspdtpracy z jego witascicielem.

12. Kiedy Ustugodawca nie zostat zaproszony i nie bierze bezposredniego udziatu w pdzniejszych negocjacjach biznesowych
pomiedzy Ustugobiorcy a wybranym przez Ustugodawce Partnerem Biznesowym - nie moze mie¢ wptywu na ich rezultat i
nie ponosi zadnej odpowiedzialnosci za finalng forme wspotpracy pomiedzy stronami.

13. Wszelkie pdZniejsze postanowienia biznesowe zawarte pomiedzy Ustugobiorca a wskazanym mu przez Ustugodawce
Partnerem Biznesowym podczas prowadzonych negocjacji - nie beda miaty wptywu na zmiany w wysokosci prowizji dla
Berio C. Prowizja uzalezniona jest wytgcznie od publicznej oferty ML (wysoko$¢ czynszu Netto) wystawionej przez
zbywajgcego obiekt (restauracje, inny obiekt gastronomiczny, projekt czy inne zatozenia biznesowe/franczyzy), jej

warunkow poczatkowych i opiera sie na ustaleniach zlecenia ML (zbywajgcego obiekt) — prowizja jest transparentna i
wynosi ona wysokos¢ jednomiesiecznego czynszu Netto za lokal wskazanego w ofercie gtdwnej + podatek VAT —

lecz nie mniej niz 5000 zt Netto (dolna granica) — wyjasnienie w paragrafie ,, Wynagrodzenie dla Ustugodawcy”- ponizej

14. Wskazany przez Ustugodawce Partner Biznesowy osobiscie udostepni Ustugobiorcy wszystkie informacje dotyczace
danego biznesu oraz kondycji prawnej lokalu, ktérym dysponuje dopiero po podpisaniu niniejszego zgtoszenia.

15. Ustugobiorca dokona wtasnej, indywidualnej oceny sytuacji biznesowej Partnera Biznesowego wskazanego przez
Ustugodawce i samodzielnie podejmie decyzje dotyczace dalszych dziatan dotyczacych wspdtpracy pomiedzy nimi. Wszelkie
dziatania prawne i kontrolne leza po stronie Ustugobiorcy.

16. Bezpieczenstwo wzajemnej wspotpracy gwarantuje ubezpieczyciel dziatart : ERGO HESTIA
§4

Wynagrodzenie dla Ustugodawcy


http://www.berio.com.pl/
http://www.berio.us/

17. Ustugodawcy za dziatania zwigzane realizacjg niniejszej umowy poprzez znalezienie odpowiedniego Partnera
Biznesowego dla Ustugobiorcy nalezne jest wynagrodzenie.

18. Wysokos$¢ wynagrodzenia / prowizji dla Ustugodawcy w przypadku zawarcia pomiedzy Ustugobiorcg a Partnerem
Biznesowym wskazanym w ramach realizacji niniejszej umowy wspétpracy - ustala zbywajacy lokal i wystawiajgcy oferte
lokalowa na podstawie obowigzujgcego Cennika Berio Consulting — obrét lokalowy (cennik dostepny dla Zbywajacego)

19. Zatozone wynagrodzenie nalezne Ustugodawcy w przypadku zawarcia pomiedzy Ustugobiorcg a Partnerem Biznesowym
wskazanym w ramach realizacji niniejszej umowy wskazuje zawsze wysokos¢ jednomiesiecznego czynszu NETTO za lokal
wskazanego w ofercie publicznej + podatek VAT. Niemniej jednak niz 5000 zt Netto o ile czynsz stanowi nizszg wartosc.

Jezeli czynsz NETTO za niewielki wolnostojgcy lub mobilny lokal/obiekt lub jego czynsz miesieczny Netto nie przekracza
kwoty 5000 zt Netto — kwota 5000 zt Netto jest najnizszg wysokoscig prowizji dla Berio Consulting (dotyczy matych
obiektdw gastronomicznych, kioskow gastronomicznych, wynajmu food truck etc gdzie najem miesieczny jest nizszy od
5000 zt Netto) — wtedy wynagrodzenie wynosi nie mniej niz 5000 zt Netto + VAT

20. Dokumentem niezbednym do wyptaty naleznego Ustugodawcy wynagrodzenia tytutem zrealizowanej ustugi
konsultingowej bedzie wystawiona przez Ustugodawce faktura PRO-FORMA z terminem ptatnosci w niej okreslonym. Po
zaksiegowaniu wptaty na koncie Ustugodawcy, niezwtocznie wystawi on fakture VAT z datg zaksiegowanego przelewu
Srodkdéw na koncie Ustugodawcy. Bezpieczny przeptyw srodkéw finansowych monitoruje firma: ,Atradius” z siedzibg w
Warszawie przy Ulicy Prostej 70.

21. Wynagrodzenie wyptacane jest wytacznie w jednej, catosciowej transzy i nie jest dzielone na raty lub inne formy
odroczonej ptatnosci. Ustugobiorca uwzglednia wysokos¢ prowizji w odstepnym za lokal i po jego zaksiegowaniu na swoim
koncie natychmiast przelewa prowizje na konto Ustugodawcy.

22. Strony ustalaja, ze wynagrodzenie nalezne Ustugodawcy wptacone zostanie na rachunek bankowy Ustugodawcy o
numerze: Pekao SA 14 1240 6159 1111 0010 9662 8222

23. Podstawa do wystawienia faktury PRO-FORMA przez Ustugodawce bedzie podpisanie umowy wstepnej pomiedzy
Ustugobiorcg a wskazanym przez Ustugodawce Partnerem Biznesowym lub inne, réwnowazne potwierdzenie zrealizowania
niniejszej umowy jak podpisanie innego porozumienia/umowy pomiedzy stronami skojarzonymi biznesowo przez Berio C.
lub fakt dokonania przelewu srodkéw pienieznych na konto jednego z Partneréw Biznesowych wskazanych przez
Ustugodawce co jest jednoznaczne z zawarciem wspotpracy pomiedzy nimi. Brak powiadomienia nie zwalnia Ustugobiorcy z
obowigzku zaptaty wynagrodzenia. Wynagrodzenie / prowizja nie moze zostaé¢ wyptacona pdzniej niz w ciggu 30 dni od
porozumienia pomiedzy stronami.

24. W przypadku braku realizacji wspotpracy pomiedzy Ustugobiorca a wskazanym przez Ustugodawce Partnerem
Biznesowym z powodu sit wyzszych w trakcie 2 miesiecy od chwili podpisania przez Ustugobiorce umowy
wstepnej/porozumienia etc, Ustugodawca przeprowadzi catg procedure poszukiwania nowego Partnera Biznesowego dla
Ustugobiorcy bez dodatkowego wynagrodzenia. Prowizja dla Ustugodawcy za pierwsze skojarzenie stron jest bezzwrotna.

25. W przypadku gdy dojdzie do zawarcia umowy o wspotpracy /umowy najmu pomiedzy wskazanym przez Ustugodawce
Partnerem Biznesowym a cztonkiem rodziny, znajomym lub pracownikiem Ustugobiorcy,

Ustugodawca zachowuje prawo do wynagrodzenia naleznego mu od Ustugobiorcy zgodnie z zawartg umowa.
§5
Zobowiazania i oSwiadczenia Ustugobiorcy

26. Ustugobiorca zobowiazuje sie do szczegétowego zapoznania sie z dang ofertg, poznania pozostatych jej warunkéw
przedstawionych bezposrednio przez wskazanego mu Partnera Biznesowego na specjalnie uméwionym w tym celu
spotkaniu.

27. Ustugobiorca zobowiazuje sie do przestrzegania zasad etyki biznesowej i powziecia wszelkich staran aby powierzone mu
informacje poufne, dane firm, dane kontaktowe, plany biznesowe wskazanego przez Berio C. Partnera Biznesowego nie
dostaty sie w posiadanie oséb trzecich, innych firm konsultingowych, posrednikéw, zatrudnionego w miejscu personelu i
innych podmiotéw zwigzanych z funkcjonowaniem wskazanego Partnera Biznesowego i grupy Berio Consulting.

28. Ustugobiorca oswiadcza, ze przy wyborze danej oferty zapozna sie z kosztami w niej zawartymi oraz bedzie
przygotowany zaréwno na ich pokrycie jak i uregulowanie prowizji dla Berio Consulting w okreslonych zleceniem terminach.

29. Ustugobiorca oswiadcza, ze jest przygotowany biznesowo do realizacji wybranej przez niego oferty.



§6
Zakonczenie trwania umowy
30. Wygasniecie niniejszej umowy / zlecenia zachodzi w momencie:
31. Zaptaty wymagalnej naleznosci poprzez uznanie rachunku Ustugodawcy.

32. Zgtoszenia przez Ustugobiorce faktu wynajecia lokalu poprzez innego operatora znalezionego na mocy wtasnych
kontaktow biznesowych, indywidualnie przez Ustugobiorce — o ile nie byli oni wczesniej skojarzeni przez niego. Ustugobiorca
ma obowigzek o tym fakcie poinformowac Ustugodawce nie pdzniej jak 3 dni po usunieciu oferty.

33. Odstapienie od oferty przez Ustugobiorce z innych przyczyn i zaniechanie jej.

34. Po uptywie 6 miesiecy od podpisania niniejszego zlecenia lub po wskazanej dacie o ile Ustugobiorca nie bedzie
uaktualniaé oferty i nie bedg juz uruchomione negocjacje wstepne pomiedzy wskazanymi przez Ustugodawce stronami.

35. Kazda ze stron ma prawo pisemnego wypowiedzenia niniejszej umowy z zachowaniem 7 dniowego okresu
wypowiedzenia pod rygorem niewaznosci.

36. Za zgodg obu stron niniejsza umowa moze by¢ rozwigzana w kazdym czasie.

37. Wypowiedzenie umowy przez Ustugobiorce po skojarzeniu jego osoby z Partnerem Biznesowym wskazanym w ramach
niniejszej umowy, nie zwalnia go z obowigzku informacyjnego wobec Ustugodawcy ani nie zwalnia go z obowigzku zaptaty
wynagrodzenia Ustugodawcy, jesli w ciggu roku dojdzie pomiedzy nim a Partnerem Biznesowym do podpisania umowy, o
ktérej mowa w niniejszej umowie.

§7
Postanowienia koncowe

38. Wszelkie zmiany i uzupetnienia niniejszej umowy wymagaja formy pisemnej, w formie aneksu pod rygorem
niewaznosci.

39. W sprawach nie uregulowanych niniejszg umowga majg zastosowanie przepisy kodeksu cywilnego.

40. Umowe sporzadzono w dwdch jednobrzmiacych egzemplarzach, po jednym dla kazdej ze stron wraz z dodatkowym
Zatacznikiem NR 1 oraz zatgcznikami A1/A2/A3 dla strony zbywajacej lokal / obiekt. (nie dotyczy zlecenia SL)

Ustugobiorca w dowolnej chwili, osobiscie zapoznaje sie i weryfikuje wg wtasnych potrzeb wszystkie uaktualnione oferty
Ustugodawcy na stronie internetowej berio.us Ustugodawca udziela mu dodatkowych informacji wg ustalen ze zlecenia.

Ustugobiorca oswiadcza, ze po otrzymaniu od Ustugodawcy danych poufnych, danych obiektu, informacji o kosztach i
finansach etc bedzie nawigzywat kontakt w sprawie jedynie z osobami do tego wskazanymi przez Ustugodawce.

Niedopuszczalne jest samodzielne dziatanie na terenie lokalu wskazanego przez Ustugodawce bez wczesniejszej zgody
jego Wtasciciela i jego wiedzy oraz udostepnianie informacji dotyczacych oferty osobom trzecim (np. personelowi
zatrudnionemu w miejscu stanowigcym oferte lub zewnetrznym agencjom posredniczym etc) Wszelkimi
konsekwencjami takiego dziatania zostanie obcigzony bezposrednio Ustugobiorca.

Oswiadczam, ze w/w zgtoszenie opiera sie na moim precyzyjnie przygotowanym biznes planie i planach finansowych w nim
uwzglednionych. Posiadam srodki finansowe lub gwarancje finansowe na pokrycie wszystkich deklarowanych w niniejszym
zleceniu kosztéw tacznie z przewidziang w cenniku zat. A1/A2/ A3 prowizja dla Berio Consulting oraz jestem przygotowany
na optacenie odstepnego za lokal (jezeli takie bedzie miato miejsce) wskazanemu Partnerowi Biznesowemu.

Zatacznik nr 1 / *prosze wszystkie wiasciwe odpowiedzi* oznaczy¢ odrecznie ,,okregiem” /

1. Ustugobiorca oswiadcza, ze:
* jest zainteresowany poznaniem Partnera Biznesowego posiadajgcego obiekt spetniajgcy wymogi lokalu
gastronomicznego lub nadajacy sie do przekwalifikowania go na lokal gastronomiczny w Warszawie w
nastepujacych dzielnicach Warszawy:
e SRDM* MOK* POW* WOL* OCH* ZOL* BIE* PRG* URSU* WLO* URSY* KAB* SAD* WIL* INNE*..................... .
Lub innej lokalizacji na terenie Polski — W r€gIONIe: .......ccccvveeereerresrerereere et nees




e sktadajgcego sie z maksymalnie .........

poziomu / poziomdw o tgcznej powierzchni minimalnej............c......... m2- maksymalnej:................. m2 gdzie:
|SYM BOL — X — oznacza brak wymogu dot. danej pozycji|:
¢ lokal posiada ogrodek sezonowy — TAK* NIE* X*
¢ |okal jest w petni przystosowany do dziatalnosci gastronomicznej: TAK* NIE* X*
¢ lokal jest w stanie Developerskim TAK* NIE* X*
¢ lokal posiada sprawng wentylacje gastronomiczng: TAK* NIE* X*
¢ lokal posiada sprawng klimatyzacje pomieszczen dla gosci: TAK* NIE* X*
¢ lokal posiada instalacje gazowg TAK* NIE* X
¢ lokal ma indywidualne zaplecza chtodnicze TAK* NIE* X*
¢ lokal posiada linie produkcji cateringowe;j TAK* NIE* X*
¢ lokal posiada przydziat mocy minimalny kW: kw
* w lokalu znajduje sie minimalna ilo$¢ sal konsumpcyjnych: 1/2/3/
¢ |okal posiadat odbiory Sanepidu pod dziatalnos¢ gastronomiczna: TAK* NIE* X*
» |lokal posiada dokumentacje techniczng / rzuty / rozktad TAK* NIE* X*
¢ lokal musi wg zgdd funkcjonowaé minimum w okreslonych godzinach TAK* NIE* X*
tj w godzinach od............ do maksimum ............... lub *24h/dobe
¢ |okal jest w chwili obecnej aktywnie dziatajgcym lokalem gastro. TAK* NIE* X*
* lokal w okresie dziatania posiadat koncesje na sprzedaz alkoholu TAK* NIE* X*

e w zakresie koncesyjnym: A* B* C*
o w przypadku braku dotychczasowych koncesji lokal musi mie¢ zgode jego wtasciciela i spetnione warunki
sgsiedzkie na jej uzyskanie TAK* NIE* X*

« Oferta nie interesuje mnie jezeli wtascicielem lokalu jest: ZDM OSOBA..PRYWATNA WSPOLNOTA SPOtDZIELNIA MIESZK
ZARZAD GALERII HANDL. INNE.................

¢ lokal musi by¢ w kondycji technicznej gotowej do kontynuacji serwisu: TAK* NIE* X*
¢ lokal musi posiada¢ promese najmu nie krdtszg niz: 3 lata/ 5 lat/ 10 lat/ wiecej - ..........

* nie interesuje mnie oferta najmu lokalu, ktérego biezacy cykl najmu koriczy sie w ciggu najblizszych: 3/6/12/18/
24/ 30 miesiecy

1. Interesuje mnie nastepujgca forma przejecia lokalu: [ ___1]

A/ bezposrednia cesja umowy najmu przez wtasciciela obiektu

B/ zakup celowej Spétki z 0.0. posiadajacej prawa do lokalu wraz z jej umowami, koncesjami i ustaleniami
C/ zakup lokalu na wtasnos¢

2. Dopuszczam aktualny status prawny lokalu*: [ ____]—zgodny z przeznaczeniem lub przeksztatceniem:

¢ A lokal gastronomiczny

* B lokal handlowy/ ustugowy lub inny bez przeksztatcenia na gastronomie

e C lokal developerski z przeksztatceniem

¢ D lokal developerski bez przeksztatcenia

e C lokal magazynowy e D hala produkcyjna (nie gastronomia) do przeksztatcenia

¢ E hala / lokal gastronomiczny — produkcyjny (zgody Sanepid etc)

e Finny lokal — bez zwigzku dotychczasowego z gastronomia

*Warunki i procedury przeksztatcenia — jezeli przeznaczenie lokalu jest inne niz gastronomiczne - bedg zawarte w
osobnej umowie pomiedzy skojarzonymi stronami i beda niezalezne od Berio Consulting.

3. Biore pod uwage dodatkowy koszt/ forma przejecia lokalu: [ ___]

¢ A odstepne za lokal — informacja § 2 pkt1.

* B kaucja w postaci kilkumiesiecznego czynszu [ ]
e C zadatek / bezzwrotny/ za przejecie sprzetu

¢ D bez odstepnego — warunki w umowie najmu z wtascicielem

5. Akceptuje koszty utrzymania miesiecznego lokalu netto wg biezacego biznes planu wynosza:



e - czynsz miesieczny za lokal maksymalny wg biznes planu : ztotych Netto

¢ - wysokosc odstepnego za lokal wg biznes planu - max: ztotych Netto

e —cena maksymalna lokalu w przypadku zakupu: ztotych Netto

* Jestem Swiadomy, ze przy przejmowaniu lokalu moze zaistnie¢ wptata zwrotnej kaucji za lokal — ustanowiona wg odrebnej
umowy /oferty na ktdra jestem przygotowany. Jestem jest otwarty réwniez na inne formy wspétpracy ze znalezionym
Partnerem Biznesowym TAK* NIE*

RODO

Informacja o przetwarzaniu danych osobowych W zwigzku z tym, ze od 25 maja 2018 r. przy przetwarzaniu danych
osobowych nalezy stosowac przepisy Rozporzadzenia Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) 2016/679 z dnia 27 kwietnia
2016 r. w sprawie 0sob fizycznych w zwigzku z przetwarzaniem danych osobowych i ich swobodnym przeptywem informuje,
ze Administratorem Pani/Pana danych osobowych jest firma Maciej Rogowski Berio, z siedzibg w Warszawie przy Ulicy
lgnacego Potockiego 4/47 00-393 Dane osobowe bedg przetwarzane w celach zwigzanych z dziatalnoscig gospodarczg i
wspotpracg biznesowg. Przystuguje Pani/Panu prawo dostepu do tresci danych oraz ich sprostowania, usuniecia lub
ograniczenia przetwarzania, a takze prawo sprzeciwu, zazgdania zaprzestania przetwarzania i przenoszenia danych, jak
rowniez prawo do cofniecia zgody w dowolnym momencie oraz prawo do wniesienia skargi do organu nadzorczego Prezesa
Urzedu Ochrony Danych Osobowych. Podanie danych jest dobrowolne, lecz niezbedne do zawarcia lub wykonywania
umowy z Maciej Rogowski Berio (Berio Consulting), zawartej w dniu jw.

W przypadku niepodania danych nie bedzie mozliwe wykonanie umowy. Dane udostepnione przez Panig/Pana nie beda
podlegaty udostepnieniu podmiotom trzecim nie zwigzanym z Maciej Rogowski Berio. Odbiorcami danych beda tylko
zleceniobiorcy Maciej Rogowski Berio instytucje upowaznione z mocy prawa, dla ktérych dostep jest niezbedny do
wykonania umowy. Dane bedg przechowywane przez Maciej Rogowski Berio podczas realizacji ww. umowy oraz przez
okres 3 (trzech) lat po jej zakoriczeniu lub przedterminowym rozwigzaniu.

NUMER ZLECENIA KONSULTINGOWEGO | SLB |

/wypetnia Berio Consulting/

Oswiadczam, ze zapoznatem sie z niniejszym zleceniem SL, wszystkie warunki zlecenia s dla mnie jasne i akceptuje je.
Podpisy:

Zleceniodawca — czytelny podpis W imieniu Berio Consulting

www.berio.us www.beio.com.pl
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WAZNA INFORMACJA:

TEJ STRONY PROSZE NIE DRUKOWAC !

Instrukcja wypetnienie dokumentu do wysytki:

PwnNPR

Prosimy o wydrukowanie dokumentu z zatgcznika (mail od Berio Consulting)

Prosimy o wypetnienie dokumentu dtugopisem w kolorze NIEBIESKIM

Prosimy o wypetnienie wszystkich rubryk dokumentu oraz jego CZYTELNE podpisanie
Prosimy o zeskanowanie wypetnionego dokumentu dowolnym nosnikiem, aplikacja
telefoniczng lub skanerem do *jednego, spdjnego pliku — identycznie jak dokument
przestany przez Berio Consulting. Zeskanowane, pojedyncze strony dotagczone do maila nie sg
wigzgcym dokumentem

Zeskanowany jeden spdjny plik prosimy odestaé do nas na adres biuro@berio.us

Jeden spdjny plik uzyskuje sie przez skanowanie kolejnych stron dokumentu za
posrednictwem standardowej opcji skanera lub aplikacji o nazwie ,, dodaj strone”


mailto:biuro@berio.us

